
纺织品→台湾 1039 出口实战案例

一、案例概况

本次合作客户为台湾 XX 贸易公司，主营酒店纺织品、一次性用品、箱包类产品采销业

务。2025 年，客户为压缩运营成本，撤销大陆采购工作室，由原“大陆采购+买单出口”模

式，改为台湾公司直接向国内工厂下单采购。

因原合作买单出口公司暂停业务，传统不含税采购出口路径彻底中断，同时国内供应商

不熟悉出口流程、无法提供进项发票、缺乏合规收汇渠道，客户急需一站式解决方案。最终

采用 1039 市场采购贸易+台湾专线物流+全流程外贸代操作模式，合作以来累计出口批次

12 批、货物总重量 18.6 吨、货值 65 万美金，完美解决无票出口、合规收汇、全流程操作

等核心痛点，实现高效、合规、低成本的跨境出口。

表 1 项目核心信息一览

项目维度 核心信息

客户类型 台湾贸易公司（直接向大陆工厂采购）

出口货物 酒店毛巾、浴袍、拖鞋、一次性内衣裤、包等纺织品

目的地 中国台湾（主要送达高雄港、基隆港）

运输方式 海运整柜及集运拼箱。

报关模式 1039 市场采购贸易（免票出口，报关放行时效 1-2 天）

核心痛点 买单渠道中断、无进项票、收汇困难、不熟悉出口流程
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二、客户背景与转型困境

1. 采购模式重构

原模式：大陆采购工作室从国内工厂采购 → 买单出口 → 发往台湾。

新模式：台湾总部直接向国内工厂下单，取消中间采购层，压缩运营成本。

2. 传统出口路径彻底失效

原合作买单出口公司暂停业务（因国内政策管控，严查出口买单），导致：

• 无票出口无合规渠道。

• 台湾付款、大陆收款无合规路径。

3. 国内供应商出口能力薄弱

国内工厂对出口业务不熟悉，缺乏：

• 完整的出口合同体系

• 报关资料制作能力

• 物流船期对接经验

• 外汇收付全流程操作能力

三、客户核心需求

• 无需增值税发票，实现合规免票出口，替代高风险买单报关，降低出口综合成本。

四、流程（我们是如何完成整个操作的呢）

• 1.签定：采购合同（三方合同）：由我司邑顺采与外商签定代采购合同。合同内容详细

约定：数量、货价、颜色、材质、贸易条款、运输方式、交期、起运港、目的港、付款方式、

生产商、收款帐户、付款帐户、三方责任等等。

• 2.收汇：按合同约定：预付款（全款或部分款）。付汇：收汇后结算成人民币支付给生

产商。

• 3.跟踪交期：按合同约定跟进交货期、查询船期。

• 4.按排船运。协调双方时间，按排船期。
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• 5.出口报关。由我司全套单证出口报关(报关单核销外汇）。

• 6.提单、清关资料、产地证（ECFA 或一般 CO）与外方核对确认。以免出错。

• 7.目的港代理全程按排换单、清关动作。
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